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■ 本报记者 黄力辉

花开半夏，万物峥嵘。六月，既是

农业“三夏”生产、工业赶工的关键时

节，也是全国防范非法金融活动集中

宣传月。在黑龙江，由黑龙江省银行

业协会主办的“银雪花”金融教育品牌

发布会暨2026年黑龙江省银行业普及

金融知识万里行活动正式启动。

“银雪花”三字内涵独特。“银”字

彰显银行业诚信守约、稳健经营的行

业底色；“雪花”寓意金融知识如漫天

飞雪般遍洒龙江大地。

启动仪式当天，国家金融监督管

理总局黑龙江监管局、黑龙江省消费

者协会、哈尔滨市公安局反诈中心，

以及全省 23 家银行机

构 分 管 消

保工作的行领导、部门负责人与媒体

代表齐聚一堂，共同见证首批 10 家

金融宣教工作站揭牌、15 人金融知

识宣讲团组建。活动现场聚焦重点

人群保护、金融乱象整治、个人信息

安全三大主题，通过反诈讲解、情景

短剧、文艺展演等趣味形式，拆解诈

骗套路，普及维权知识，传播金融安

全理念。

黑龙江省银行业协会会长，中国

银行黑龙江省分行党委书记、行长郝

连才在致辞中表示，近年来，在监管

部门悉心指导下，省银行业协会持续

引领辖内银行业深耕金融宣教阵地，

常态化落地金融知识普及行动。“银

雪花”金融教育品牌的发布，是黑龙

江银行业坚守“金

融为民”、践行社会责任的具象实践。

依托2026年“普及金融知识万里行”活

动契机，全省银行同业将以“银雪花”

品牌为纽带，把专业金融知识送达城

乡各处，筑牢百姓财产安全防护屏障。

当天活动通过电视与网络同步

直播，线上线下联动，累计吸引1.4万

人次观看，获赞超 1.3 万。全省各大

银行机构纷纷行动，搭建“阵地站

点+专业宣讲”双线宣教体系，营造

全民学金融、防风险的良好氛围。

在哈尔滨农商银行丽江路支行，

一座整饰一新的“银雪花”金融教育

宣传站正式揭牌。该行党委委员朱

鹏告诉记者，宣传站是在原有敬老驿

站基础上升级而成，集金融科普、反

诈宣传、适老服务、权益保护等功能

于一体。今后，这里将定期开展金融

知识公益讲座，面向周边社区居民和

老年群体提供常态化宣教服务，真

正把易懂、好学、管用的金融

知识送到群众身边，惠及

千家万户。

在 兴 业 银 行 哈

尔滨分行，工作人

员走进“东北超”赛事现场开展金融

教育宣传活动。该分行相关负责人

介绍：“我行通过进社区、进园区、进

企业、进校园、进乡村的‘五进入’行

动，联合公安、交管、工会、社区等多

方力量，把金融宣传教育阵地搬到老

旧小区、物流园区、外卖驿站、校园课

堂和乡村集市，精准触达不同群体。”

招商银行哈尔滨分行则与黑龙

江省银行业协会、道里区政协三方联

动，在道里区新乡村等地开展“银雪

花·2026 年金融知识进乡镇” 主题

金融教育活动。为提升学习趣味性，

该分行在现场设置互动游戏、知识问

答等环节，群众踊跃参与，在游戏比

拼和情景体验中巩固防范非法集资、

反诈防骗知识，牢记“不轻信、不透

露、不转账”的安全底线。

建设银行黑龙江省分行把“银雪

花”金融教育宣传站设在了客流如织

的中央大街核心商圈。走进位于建设

银行哈尔滨新阳支行内的宣传站，记

者看到别具生趣的“特色明信片打卡

墙”“漫画灯箱”“知识立柱”，将枯燥的

金融知识融入多元场景，吸引了不少

群众驻足阅览。前来办业务的老年人

刘敏说：“在等号的间歇，看看这些反

诈知识漫画，不知不觉就记住了。”

黑龙江省银行业协会秘书长杜

玉成表示，“银雪花”是立足龙江地域

特色打造的专属金融宣教品牌，首批

宣教工作站的落地，标志着全省金融

宣教工作告别零散化宣传模式，正式

迈入阵地化布局、体系化运营的新阶

段。黑龙江省银行业协会将统筹全省

银行业资源，以品牌为载体，推动2026

年“普及金融知识万里行”活动从“广

覆盖”向“深扎根”全面升级。

“银雪花”洒遍龙江大地

■ 本报记者 陈衍水 
   通讯员 汤志峰 许英震

“盼了这么多年，终于有个安

稳的家了。”近期，福建省南平市延

平区 2026 年度保障性住房集中选

房现场，拿到选房确认单的张本胜

喜悦之情溢于言表。这一天，与他

一同圆了“安居梦”的，还有 355 户

住房困难家庭。

新家的背后，是一场金融政策

与民生期盼的精准对接。福建省

首个获得中国人民银行保障性住

房再贷款资金支持的存量商品房

收购项目，已在南平市延平区正式

交付使用。这意味着，政府借助再

贷款政策工具，将已建成的存量商

品房转化为保障性住房。

走进延平区武夷名仕园 1 号

楼，415 套保障房已全部达到入住

标准，室内水电、厨卫、门窗、照明

等基础生活设施一应俱全。保障

家庭无需自掏腰包装修，也不必为

添置家具发愁，选房完毕、复核信

息后，即可办理交房手续。

“原先住的老房子年久失修，

漏雨漏了十几年。现在能住上这

么好的房子，心里特别知足、特别

高兴。”入住户李表俤选中了一套

65 平方米的两室一厅，并感慨，选

房流程顺畅、安排周到，真切感受

到政府始终关心惦记着基层群众。

这种“拎包入住”的体验，正是

保障性住房从“有没有”迈向“好不

好”的生动注脚。

过去，保障房建设多采用集中

新建模式，周期长、位置偏、配套弱

等问题长期存在。延平区住建局党

组书记、局长杨钦表示，收购存量商

品房用作保障性住房，有效补齐了

这些短板。“既盘活了闲置房源，又

优化了住房保障体系，是政府用情

用力办好民生实事的务实举措。”

2025 年，南平市延平区和邵

武市政府根据实际需求，已完成

840 套存量商品房收购。这些房

源不再是“从零开始”的漫长建设，

而是通过精准改造、快速投用，让

惠民政策以最快速度落地见效。

这一模式既缩短了保障对象的等

待时间，也避免了新建项目可能带

来的资源闲置和配套滞后问题。

安居工程的顺利推进，离不开

金融活水的精准滴灌。2024 年，

中国人民银行设立保障性住房再

贷款，鼓励引导金融机构按照市场

化、法治化原则，支持地方国有企业

以合理价格收购已建成存量商品

房，用作保障性住房配售或租赁。

南平市住建局二级调研员陈

岩算了一笔账：“金融机构运用再

贷款资金发放的贷款，利率比商业

性贷款优惠约 1 个百分点。按我

们 840 套的规模测算，合同期内每

年可为收购企业节约融资费用超

过 160 万元。”这表明，同样的财政

投入，能够撬动更多保障房供给。

截至 5 月末，金融机构已对南

平2家收购主体合计授信20950万

元，实际投放贷款 16713 万元。低

成本、长周期、差异化的资金安排，

既减轻了收购主体的财务负担，也

为保障房项目的可持续运营提供

了坚实支撑。

政策的生命力在于落地。中

国人民银行南平市分行副行长黄志

健表示，央行设立保障性住房再贷

款，是金融部门落实中央关于统筹

消化存量房产和优化增量住房、推

动构建房地产发展新模式的重要举

措。“下一步，我们将继续做好政策

宣导，加强与地方政府及住建、财政

等部门的协同联动，摸清保障性住

房收购规模与资金缺口，推动金融

机构提供必要的信贷支持。”他特别

提到，将积极探索专项债与再贷款

联动支持收购存量房的模式，让更

多地方国企有能力、有动力参与进

来，形成可复制、可推广的经验。

南平市住建局相关负责人也明

确表示，将继续发挥专项债券、再贷

款资金的撬动作用，指导和推动有

需求的县（市）开展保障性住房收

购，“让惠民政策落地生根，切实提

升群众获得感、幸福感与安全感”。

从 356 户家庭的选房现场，到

金融政策的落地一线，这场“安居

梦”的实现路径清晰而温暖：政府

摸清需求，央行再贷款“输血”，金

融机构让利放贷，地方国企收购改

造，困难群众直接受益。正如一位

选房群众所说：“心里特别知足，特

别高兴。”这朴素的知足与高兴，正

是政策温度最真实的回响。

“安居”梦成真
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金融安全宣教工作，非一时一地之功，而是一项关乎

全民、需久久为功的基础性工程。到 2026 年，黑龙江银

行业开展普及金融知识万里行活动已走过 16 个年头。

过去，各家银行开展金融宣教水平不一、资源零散、品牌

认知度较低，难以形成持续深入的社会影响力。

这一局面正在发生改变。随着“银雪花”金融教育品

牌的创立，黑龙江探索出一种独特的本土金融宣教模式。

在采访中，记者深切感受到，这一品牌正推动金融科普触

达基层、精准落地，其背后呈现出几个值得关注的特点。

一是突出“本土”特色，让生硬宣教“活”起来。记者

在走访中发现，各家银行在设立金融教育宣传站时，普遍

注重将地域特色与金融服务深度融合，跳出悬挂横幅、散

发传单的固有模式。在中央大街核心商圈，金融知识被

融入明信片打卡墙、漫画灯箱等生动场景，实现“抬眼可

见、驻足即学”的无感植入，打破了以往“讲者走心、听者

走神”的困境。

二是系统培育宣教人才。开展好金融宣教工作，离

不开一支过硬的队伍。据悉，各家银行选派业务骨干，经

过系统培育、优中选优，进入省级金融宣讲团。这支在实

战中成长起来的专业力量，成为连接金融服务与社会公

众、有效传播金融知识的有力保障。

三是搭建覆盖多客群的服务矩阵。不同群体面临的

金融风险差异显著，记者观察到，各家银行以“银雪花”为范本，正朝着

分众化方向发力。如面向老年群体，重点提示养老诈骗与保健品投资

陷阱；面向青少年群体，普及理性消费、远离非法校园贷；面向新就业群

体，重点普及低息贷款骗局、车险诈骗、平台客服诈骗防范知识等。这

种有的放矢的宣教，针对性更强、实效性更足。

四是直击骗局要害，传授避雷要诀。各家银行将行之有效的防骗

方法梳理成易懂好记的“黄金口诀”。如“保本高息，全是陷阱”“陌生链

接不点，验证码不外泄”“投资走正规渠道”等，引导广大金融消费者牢

记于心，从源头上远离各类金融骗局。

五是引导公众依法理性维权。对于已遭遇非法金融活动侵害的群

众，各家银行耐心引导其通过监管部门、银行业协会、银行官方投诉等

正规渠道解决纠纷，自觉抵制非法代理维权、“全额退保”等金融“黑灰

产”乱象。

防范非法金融活动宣传月虽有期限，但金融安全之弦必须时刻绷

紧。从一座座宣传站、一家家银行网点出发，带动一片片城乡提升群众

金融素养与防骗能力，黑龙江银行业以“银雪花”品牌为牵引，正将过去的

单一知识传播载体，逐步发展为惠及千万家庭的综合性金融教育品牌工

程。在黑龙江金融监管部门的引领和省银行业协会的统筹推动下，这种

体系化、品牌化的金融宣教实践，不仅

守护好人民群众的“钱袋子”，也为地方

金融业高质量发展筑牢安全基底。
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■ 本报记者 郑长灵

晨雾还没散透，清晨五点的鄱阳

湖畔已热闹起来。

江西省永修县三角乡的稻虾田

里，雾气与水汽交融，把连片青禾晕染

成朦胧的绿。五十出头的陈先生弯下

腰，拨开齐膝的水草，手指扣住虾笼的

提绳一使劲，带着水珠的笼子顺势出

水，哗啦一声倾倒在岸边的塑料盆

里——几十只舞动红钳的小龙虾立

刻翻涌开来，在盆里蹦得噼啪作响，

壳上的水珠在晨光中闪着亮光。

陈先生曾是鄱阳湖上的渔民，厚

厚的手掌茧子里刻着三十年捕鱼的光

阴。长江十年禁渔政策落地，他和村

里百十来户老渔民一起收起渔船、叠

好渔网，转身扎进了稻虾田。“那时候

心里直打鼓，离开了水还能靠啥吃

饭？”陈先生抹一把额角的汗水，笑道，

“哪想到，一亩虾田比从前在湖里漂着

挣得还稳当，守着家，不用漂泊，这日

子踏实多了。”

像陈先生这样转型的渔民，在永

修不是少数。依托鄱阳湖的好水，永

修人摸索出了“稻虾连作”的新路子：

稻田为小龙虾遮阴供饵，小龙虾为稻

田松土增肥，一水两用，一田双收。既

给鄱阳湖留出了休养生息的空间，又

让农户种出了增收的“金饭碗”。短短

几年，永修稻虾养殖规模达到了 30 万

亩，年产小龙虾 4.5 万吨，坐稳江西小

龙虾养殖第一县的位置。

产业要长大，缺钱可不行。今年

准备把养殖规模扩到 100 亩的虾农

肖先生，就卡在了资金上。扩田整地、

买虾苗、进饲料，一下子要几十万元，

积蓄掏空了还差一大截，亲戚朋友借

了个遍也没凑齐。眼看放苗的日子一

天天逼近，肖先生急得睡不着觉。没

想到农行永修县支行客户经理主动找

上了门——原来他们早就摸清楚了养

殖户的需求，下沉到各村对接。了解

肖先生的情况后，简化审批手续，没几

天，30 万元惠农贷款就打到了肖先生

卡上。“本来以为要托人找担保，结果

人家上门服务，钱几天就到账了。”肖

先生蹲在田埂上，看着刚下水的虾苗

在水里窜动，心里踏实得很，“现在啥

也不用愁，就等收虾卖个好价钱了。”

日头渐渐升高，雾气散尽，一辆辆

满载小龙虾的小货车从田埂路驶出，

沿着平整的乡村公路，汇聚到江西虾

谷交易市场。一进市场大门，鲜活的

水腥气扑面而来：大拖挂车进进出出

按着喇叭，分拣区的工人戴着草帽，手

脚麻利地将小龙虾按规格分进不同的

箱子，码放整齐的虾箱一眼望不到头。

市场中央的大屏上，北京、上海、广州、

深圳各个城市的实时收购价不停跳

动，全国物流线路一目了然，从前虾农

“不知道价、瞎卖虾”的日子，早已一去

不复返。

“我们现在一天要发出去 60 多万

斤虾，全国 500 多个城市都能收到，最

快六小时就能上桌。”江西虾谷交易市

场负责人擦着汗说，“收购季要囤货、

租冷库、调车，一下子需要几百万元周

转。之前每到旺季就到处凑钱，现在

农行给我们提供了专属供应链贷款，

利率优惠，还减免手续费。资金周转

开了，我们收虾的底气也足了，不担心

虾农卖不掉，也不愁消费者吃不上新

鲜虾。”

满载小龙虾的冷链车一路疾驰，

从鄱阳湖畔奔向全国各地。待到太

阳落山，城市霓虹灯亮起，街巷夜市

升腾起烟火气。南昌老巷的“夫妻虾

馆”里，老板娘张女士正颠锅翻炒小

龙虾，十三香的香气随风飘出半条

街。店里十来张桌子坐得满满当当，

门口还有客人在排队等座。可谁能

想到，一年前这家店差点开不起来。

去年，夫妻俩凑钱装修完，进完货，手

里便空了，还差十几万元周转，开店

计划眼看就要黄掉。多亏农行客户

经理上门，为他们办理了创业贷款，

还免费安装了收款码，一站式解决了

难题，小店这才顺利开了业。“现在每

天能卖出两三百斤虾，周末节假日还

要翻台，日子红火，全靠当初那笔‘及

时雨’。”张女士一边给客人端虾，一

边笑得合不拢嘴。

从清晨雾里收虾，到正午市场分

拣，再到深夜夜市飘香，一只小龙虾从

塘口到餐桌，走了上千里路，串起一条

红火的产业链。而支撑这条产业链加

速跑的，是源源不断淌进乡村的金融

活水。退捕渔民转产要资金，养殖户

扩产要资金，批发市场周转要资金，街

边小店创业要资金……农行江西分行

把服务铺到了产业链的每一环：针对

养殖户的“惠农贷”，针对批发商的“供

应链贷”，针对创业者的“小微创业

贷”，全链条覆盖，把手续减到最少，利

率降到最低，让缺钱的经营主体都能

顺顺利利拿到钱。

截至目前，农行江西分行已累计投

放小龙虾产业相关贷款超过 20 亿元，

支持了近3000户经营主体。从鄱阳湖

畔的田间塘口，到城市街头的夜市门

店，金融活水顺着产业链淌进赣鄱大

地的每一寸沃土。正如永修县农业农

村局负责人所言：“守着鄱阳湖的好水，

养好一只小龙虾，靠的是政策引路，也

要靠金融撑腰。这只小龙虾，终究变

成了乡亲们的致富虾、幸福虾。”

从鄱阳湖畔到百姓餐桌 金融撑起红火产业链

农行永修县支行客户上门了解虾农小龙虾养殖情况农行永修县支行客户上门了解虾农小龙虾养殖情况  农行永修县支行供图农行永修县支行供图

清晨虾农在稻虾田里熟练地收网清晨虾农在稻虾田里熟练地收网 农行永修县支行供图农行永修县支行供图


