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现场

本报讯 记者曹沛原 通讯员王成峰 徐靖
昊报道 湖北省荆门市京山市粮食收购商李先

生长期从事小麦、稻谷等粮食收购与贩运业

务。今年夏粮收购期间，李先生因收购资金需

求集中且周转不足，收粮面临困难。

湖北京山农商银行杨峰支行在走访中了解

到李先生有资金需求后，为其推荐了“桥米贷”

产品。该产品面向京山市粮食产业链上下游经

营主体，采用白名单管理，以免抵押方式为主，

具有审批快、利率低、期限灵活的特点，适配粮

食收购季节性、短频快的融资需求。该支行启

动专项服务流程，从资料收集、审核到放款全程

跟踪，在 3 个工作日内完成全行首笔 300 万元

“桥米贷”的发放。

今年以来，湖北京山农商银行杨峰支行通

过上门走访、客户摸排，对接种植养殖大户、粮

食贩运户及农产品经营户，覆盖粮食收购与贩

运重点客户。截至目前，该支行已完成辖区粮

食收购、贩运等重点客户走访建档，储备意向贷

款客户15户。

京山农商银行
发放首笔“桥米贷”

本报讯 记者曹沛原 通讯员汤晓力报道 
江苏江阴农商银行紧扣区域产业发展实际，将

知识产权金融作为支持创新驱动发展、破解科

技型企业融资难题的重要抓手，推动“知产”高

效转化为资产，助力科创企业成长。

针对科技型企业轻资产、重知识产权的特

点，该行打破传统授信模式，将知识产权数量、

质量、转化能力纳入核心授信评价体系，构建覆

盖企业全生命周期的知识产权金融产品体系。

该行聚焦中小微科技企业，推出普惠型知

识产权质押贷款，仅凭核心专利、商标即可获

贷，无需额外抵押担保；面向“专精特新”“小巨

人”及重点龙头企业，定制知识产权组合质押、

“知识产权+信贷+保险联动”等综合服务方案，

满足多元化融资需求，切实降低企业融资成

本。截至2025年末，该行已为无锡辖内20余家

企业提供知识产权专属金融服务，知识产权质

押融资余额达1.71亿元；备案知识产权150个，

备案质押金额1.80亿元。

江阴农商银行
推动“知产”变资产

■ 本报记者 王爱静 
   通讯员 王文珊 金张雷

近日，浙江农商联合银行辖内嵊州农商银

行向文旅创业者陈女士发放全市首笔“青创文

旅贷”，为其打造综合型文旅民宿项目提供有力

信贷支撑。这是该行创新金融服务模式、赋能

青年文旅创业的一次有益探索，也是助力乡村

文旅振兴、丰富地方文旅业态的具体行动。

“青创文旅贷”是嵊州农商银行联合嵊州市

文旅部门，响应浙江农商银行系统1500亿元青

创文旅专项信贷计划、紧扣嵊州文旅融合发展

实际推出的创新产品。该产品主要面向文旅部

门梳理的白名单内的客户，包含青年创客、文旅

小微企业、返乡创业青年等，重点支持城乡存量

资产活化、非传统风景资源活化、整村运营等全

省青创文旅重点培育项目，大力支持民宿集群、

户外运动、创意农业等新业态，立足“政银协同”

模式，破解客户融资痛点。

为让产品能够精准服务到青创群体，嵊州

农商银行组建“青创文旅金融管家”团队，对清

单内客户实行网格化走访，提供“点对点”“一对

一”的专属金融服务，涵盖开户、结算、收单、融

资等全流程。

青年创业者陈女士便是受益者之一，她计

划以本地山水为画卷，打造集房车住宿、精品咖

啡于一体的综合型文旅民宿项目。该项目既能

为游客提供沉浸式旅居新选择，也能带动周边

乡村就业增收，具有良好的社会效益与市场发

展前景。但在项目推进过程中，因场地装修、房

车采购及前期筹备等环节投入较大，陈女士的

资金压力逐步显现。

嵊州农商银行及时获悉陈女士的困境，主

动安排专属客户经理上门服务，根据项目规划、

资金需求及经营思路，精准推介“青创文旅贷”

产品。为加快资金落地，该行开通绿色审批通

道，实行“优先调查、优先审批、优先放款”机制，

高效完成项目评估、授信审批等全流程工作，仅

3个工作日就为其发放80万元贷款，并落实专

属利率优惠。“这笔贷款太及时了，有效缓解了

我的资金压力，让我能顺利推进项目筹备，早日

实现打造特色文旅民宿的梦想。”陈女士说。

下一步，嵊州农商银行将加大“青创文旅

贷”产品推广，完善服务流程、拓展智慧支付场

景，助力更多青年创业者扎根嵊州文旅领域，为

嵊州文旅产业高质量发展贡献力量。

嵊州农商银行落地全
市首笔“青创文旅贷”

■ 本报记者 郑长灵

走进福建省宁化华侨经济开发区的硅

胶产业园，记者看到，整齐划一的标准厂房

沿路铺开，福建纳新硅业科技有限公司（以

下简称“纳新硅业”）就坐落于这里。在该公

司生产车间内，捏合机、开炼机、滤胶机轰鸣

运转，一袋袋成型的混炼硅胶快速下线。这

些产品即将发往珠三角地区，最终会成为电

子、新能源领域高端硅胶制品的核心原料。

作为闽西山区从零培育的新兴产业集

群，宁化硅基新材料产业从小到大、从弱到

强的快速发展，离不开地方金融的精准滴

灌。近年来，宁化农信联社紧扣县域产业发

展布局，聚焦硅基新材料产业链上下游企业

需求，创新金融产品、下沉服务重心，持续为

产业发展注入源源不断的金融活水，推动县

域特色产业高质量发展。

主动对接跟着项目走

“我们从东莞搬过来时，最犯愁的就是

钱。新厂房建设、设备搬迁调试、原材料备

货处处都要花钱，刚落地没资产抵押，贷款

根本不好找。”说起刚落地宁化的场景，纳新

硅业负责人何思球仍然记忆犹新。作为宁

化硅基新材料产业链的链主企业，纳新硅业

从珠三角转移落地，靠着乡贤招商的牵线搭

桥敲定了投资意向，可刚落地就遭遇了融资

“拦路虎”。

得知企业诉求后，宁化农信联社第一时

间组建金融助理员服务小组，由联社领导带

队深入园区工地和临时车间走访，详细了解

企业搬迁进度、产能规划和资金缺口，打破

了“唯抵押论”的传统信贷思路，结合企业技

术实力、订单情况制定“存量设备异地抵

押+信用授信”的组合融资方案，并简化审

批流程、压缩办贷时限，仅用7个工作日便

完成800万元授信审批，及时为企业项目建

设注入了资金。

“农信社的钱到得太及时了，比我们预

想的快了整整半个月，项目进度一点都没耽

误。”何思球说。

如今，纳新硅业已经发展为福建省规模

最大的有机硅混炼胶生产企业，一期项目投

产后年产能突破2万吨，年销售额预计可达

3亿元。截至4月末，宁化农信联社硅基新

材料产业贷款余额已突破 3000 万元，较

2024年末增长超过32%，远超既定年均增长

15%的目标。

全链服务跟着企业走

随着硅基新材料产业集群逐步成型，链

上不同类型企业的融资需求呈现出多样化

特征。宁化农信联社针对产业链不同环节

企业的难点和痛点，创新推出“硅链贷”特色

信贷产品，不断拓宽企业融资渠道，切实降

低企业融资门槛和成本。

宁化农信联社针对产业链上下游中小

微企业普遍缺抵押物的情况，推出“链主企

业+订单质押+政府担保”的组合融资方

案，依托纳新硅业的龙头信用，为上下游配

套企业提供批量授信；针对企业固定资产

投入大的特点，大力推进设备抵押、房产二

押、知识产权质押、收益权质押等贷款业

务，有效盘活企业存量资产，让“死资产”变

成活资金。

除了精准投放信贷，宁化农信联社还主

动落实减费让利政策，对硅基新材料产业链

优质小微企业实施利率优惠，减免部分金融

服务收费，实打实降低企业融资成本。据统

计，近两年来，宁化农信联社累计为硅产业

链企业减少融资成本超180万元，节省下的

资金多数被企业投入到研发当中。

长效机制跟着产业走

为持续做好硅基新材料产业金融服务，

宁化农信联社组建硅胶产业金融服务工作

专班，成立普惠金融部专人负责的工作办公

室，建立“挂片领导—挂点部门—网点负责

人”三级联动督导机制，持续开展“千企万户

大走访”活动，并制定企业走访清单，逐户对

接企业需求，对新进园区企业做到“进一家

对接一家”，确保符合条件的企业应贷尽贷、

应续尽续。

同时，宁化农信联社不断深化政银企协

作，与当地开发区、工信局、市场监管局等部

门建立常态化沟通机制，定期举办政银企对

接会，及时了解产业规划和企业需求，推动

政策红利精准落地。

针对企业多元化金融需求，宁化农信联

社还推出一揽子综合金融服务，从企业结

算、代发工资到财务管理、个人金融服务，全

方位满足企业和员工的需求。

宁化农信联社党委书记、理事长傅永

强表示：“接下来，我们将继续聚焦宁化硅

基新材料产业发展，不断优化金融服务、加

大信贷投放力度，助力产业链延链补链强

链，为县域特色产业高质量发展贡献农信

力量。”

金融活水润“硅”基 产业集群启新程
—宁化农信联社助力硅基新材料产业发展侧记

■ 本报记者 王磊 通讯员 田野

产业园区是推动产业转型升级、激活

经营主体活力的关键阵地。山西云州农商

银行持续下沉金融服务重心，组建专业化

金融服务专班，常态化走进重点园区，开展

上门走访、送贷上门、政策宣讲等一站式服

务，以有速度、有温度、有力度的普惠金融

举措，打破服务壁垒、疏通融资堵点，全力

打通惠企金融服务“最后一公里”，为园区

企业稳产保供、扩产增效、转型升级源源不

断注入金融活水。

当前，云州区辖内众多园区企业迎来发

展窗口期，订单量稳步增长，设备更新、技术

改造、原材料批量采购等经营需求集中显

现，阶段性短期资金周转压力随之增大。

但长期以来，园区内部分中小微企业存

在轻资产、抵押物不足、财务管理不够规范

等特点，叠加传统信贷服务模式流程偏繁

琐、审批链条较长、服务触达不及时等问题，

融资慢、融资繁成为制约企业抢抓市场机

遇、扩大生产规模的突出痛点。

云州农商银行直面企业发展难题，主动

转变经营服务理念，全面打破传统“坐等客

户上门”的柜台服务模式，积极由“坐商”向

“行商”转变，变“企业上门求助”为“银行主

动上门”。该行建立园区包联走访机制，划

分服务片区、明确责任人员，实现辖区重点

工业园区走访全覆盖、服务无死角，把金融

服务阵地直接搬到企业生产车间、经营一

线，精准对接园区企业多元化融资需求。

在实地服务过程中，云州农商银行专项

金融服务团队深入各家企业生产厂区、作业

车间，与企业负责人、财务人员面对面沟通

交流，细致摸排企业生产运营现状、产品市

场销路、未来发展规划，全面掌握企业真实

经营情况与资金缺口规模。

针对不同行业、不同规模、不同发展阶

段的企业，该行工作人员分类梳理需求，提

供差异化、个性化金融解决方案，同时细致

讲解各类普惠信贷产品、最新贷款利率、贴

息惠企政策以及完整办贷流程，“一对一”协

助企业梳理贷款申请材料，耐心解答融资咨

询、解读金融政策，手把手指导企业规范资

料报送。

为最大限度满足企业紧急融资需求，云

州农商银行聚焦“提效率、减环节、优服务”，

专门开辟园区企业贷款绿色快速通道。该

行持续优化内部信贷审批体系，精简冗余办

贷材料，压缩各环节审批时限，构建起“上门

调研、现场受理、快速审批、高效放款”全链

条闭环服务机制，严格落实当天受理、隔日

放款的高效服务标准。

“相较于传统贷款模式，全新的服务流

程大幅缩短办贷周期，彻底破解了以往企业

贷款审批慢、放款迟、流程繁琐等难题。”云

州农商银行相关负责人表示。

位于大同市医药工业园区的山西双雁

健康产业（集团）有限公司，是区域内重点

医药制造企业，主营药剂、原料药、医药中

间体研发与生产。医药行业前期研发投入

大、生产设备造价高，长期的资金投入占用

该企业大量现金流。随着行业技术不断迭

代，企业开展生产线技术改造、产业升级的

资金压力持续加大，转型升级步伐受到一

定制约。

云州农商银行精准施策、量身定制综合

金融服务方案，持续上门摸排企业经营动

态、技术优势与长远发展前景。经过全面调

研评估，双方建立稳固长效银企合作关系。

多年来，云州农商银行持续加大信贷倾斜力

度，累计为该企业提供9300万元信贷支持，

推动企业顺利完成多轮技术改造与产能升

级，稳步提升综合市场竞争力。

依托常态化上门送贷、精准授信、快速

放款的助企服务模式，云州农商银行信贷投

放规模稳步扩容，金融服务实体经济质效持

续提升。截至目前，该行各项贷款余额保持

稳健增长，较年初净增近3亿元。

下一步，云州农商银行将不断优化园区

专属金融产品与服务体系，拓宽金融服务覆

盖面、提升服务精准度，以更务实的举措、更

优质的服务、更充足的信贷供给，为园区企

业转型发展保驾护航。

云州农商银行：精准赋能园区企业转型发展

宁化农信联社客户经理在福建纳新硅业科技有限公司了解硅胶生产情况

宁化农信联社供图

南雄丝苗米质地柔软、色

泽莹润，是极具代表性的广东

“土特产”。近年来，广东南雄

农商银行与供销社系统、社村

联合会建立起“产业+金融”联

动机制，派驻金融专员下沉供

销社各级服务站点和社村联合

会会员单位，把信贷服务送到

田间地头，量身打造专属信贷

产品“社村金米贷”，形成“育秧

—种植—加工—销售”全链条

配套资金闭环支持。自 2019

年改制以来，该行已累计发放

“社村金米贷”513笔、金额5.2

亿元，助力南雄水稻产业规模

化、标准化发展。图为南雄农

商银行金融专员谢晓明调研农

户水稻生长情况。

■ 本报记者 李美丽 通讯员 
郭昕昕 摄影报道


